
 

 
 

 

 

 

Clean Future is our Business 

 

 
 

 
 
 
Eagle Technology AS er et 
norsk selskap med fokus 
på utvikling, salg, 
prosjektering og levering 
av avanserte mekaniske 
system- og komponent-
leveranser til ulike kunder 
i Norge. 

Selskapet har hovedkontor 
i Stavanger, avdelings-
kontor i Halden og Oslo, 
samt datterselskap i 
Bosnia, Brasil og Vietnam. 

 

Eagle Technology er en 
del av Eagle Gruppen, et 
privat investeringsselskap 
med virksomhet innenfor 
Industri, Shipping og 
Eiendom. Eagle ble stiftet i 
1982 og har opparbeidet 
seg en bred portefølje av 

industrielle selskaper og 
finansielle investeringer. 

 

Eagle AS er grunder av 
blant annet Teknotherm- 
konsernet og Therma 
Gruppen og har eier- 
interesser i til sammen 12 
selskaper fordelt på 7 land 
og 14 lokasjoner med en 
samlet omsetning på ca. 
450 MNOK i 2024. 

 

Eagle AS har ekspandert 
kraftig de seneste årene 
både gjennom oppkjøp 
og organisk vekst nasjonalt 
og internasjonalt. 

 

Eagle er egenkapital- 
finansiert og utøver et 
aktivt og langsiktig 
eierskap innenfor sine 
satsingsområder. 

 

For nærmere info om 
selskapene i Eagle 
Gruppen, se våre 
hjemmesider: 

 

www.eagletechnology.no 
www.eagle.no 

Salg & Kommersiell Prosjektleder 
Fabrikasjon & Engineering 

Eagle Technology er i sterk vekst innen fabrikasjon, stålkonstruksjoner og Engineering. Nå 

søker vi en Salg & Kommersiell Prosjektleder som vil være med å videreutvikle vårt 

forretningsområde Fabrication & Engineering – et område med betydelig potensial i både 

norsk og internasjonalt marked. 
 

Vår forretningsmodell kombinerer salg og kommersiell oppfølging i Norge med Engineering 

og produksjon i våre datterselskaper i Bosnia og Vietnam. Dette gir oss en konkurransedyktig 

og fleksibel leveransemodell som kundene verdsetter. 
 

Vi ser etter deg som evner å kombinere teknisk forståelse og kommersielt driv, og som trives 

med ansvar i hele tilbudsprosessen – fra første kundedialog til ferdig leveranse. 
 

Om rollen 

Du er involvert fra første kundedialog, vurderer forespørsler, gjør tekniske avklaringer og setter 

sammen løsninger som er gjennomførbare og riktig priset. Når kontrakten er signert, sørger du 

for en ryddig overlevering til prosjekt og fabrikk, og følger opp som Kommersiell Prosjektleder 

(CPM) ved milepæler eller hvis det oppstår spørsmål. 
 

Dette er en praktisk og kommersiell rolle med mye kontakt med både ingeniører og 

produksjon. 
 

Arbeidsoppgaver 
• Teknisk og rådgivende kundedialog innen fabrikasjon, stål, prosessutstyr og moduler 

• Vurdere kundeforespørsler og utarbeide løsningsforslag 

• Utarbeide tekniske og kommersielle tilbud (scope, kalkyle, risiko, forutsetninger) 

• Møter, befaringer og tekniske avklaringer 

• Tett samarbeid med engineering, prosjekt og fabrikk 

• Handover til prosjekt etter signert kontrakt 

• Operativ oppfølging ved milepæler eller produksjonsmessige avklaringer 

• Bidra til bedre salgs- og leveranseprosesser 
 

Hvem vi ser etter 
Du forstår både teknikk og økonomi, og trives med å jobbe tett på kunder og 

leveranseapparatet. 

Vi tror du har: 

• Teknisk bakgrunn (ingeniør, fagskole eller relevant erfaring) 

• Erfaring fra teknisk salg, prosjekt, engineering eller mekanisk industri 

• Evne til å lese tegninger og forstå produksjonsprosesser 

• Struktur og god gjennomføringsevne 

• Gode kommunikasjonsevner på norsk og engelsk 
 

Fordel om du har: 

• Erfaring fra offshore, prosess, mekanisk industri, moduler eller stål 

• Prosjektbasert salg 

• Erfaring med kalkyle og tekniske tilbud 
 

Vi tilbyr 
• En sentral rolle tett på både kunder, engineering og produksjon 

• Varierte industriprosjekter 

• Reell påvirkning på løsninger og kundeutvikling 

• Kompetente kolleger og korte beslutningsveier 

• Konkurransedyktige betingelser 
 

Arbeidssted primært i Halden. 
 

Det ligger ytterligere langsiktige karrieremuligheter innen konsernet for rette vedkommende.  
 

For nærmere informasjon om stillingen ta kontakt med Salgssjef i  

Eagle Technology, Marius Olsen på e-post mo@eagle.no.  

Søknadsfrist: Snarest 

Vi vurderer søknader fortløpende og vil kunne ansette før fristen dersom vi finner riktig 

kandidat. Vi anbefaler derfor å sende søknad så snart som mulig. 

Søknad merkes "Salg & Kommersiell Prosjektleder" og sendes til adm@eagle.no 
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